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CAPITULO |
DO OBJETIVO

1.1. A presente Politica tem por objetivo formalizar o processo identificagdo do perfil do investidor,
bem como os procedimentos inerentes a verificacdo da adequacgao dos investimentos pretendidos pelo
investidor ao seu perfil (“Perfil de Risco”).

1.2. Entende-se como cliente para os fins desta Politica, os clientes que possuam Contrato de Prestacado
do Servico de Consultoria de Valores Mobilidrios firmado com a Sociedade.

CAPITULO Il
DA ABRANGENCIA E APLICABILIDADE

2.1. As diretrizes estabelecidas neste documento devem ser observadas por todos os colaboradores
dedicados a atividade de consultoria de valores mobilidarios, sendo a responsabilidade pela
coordenacdo e execucao deste processo do Diretor responsdvel pela atividade de Consultoria e
Suitability.

2.2. Os colaboradores atestam a ciéncia e adesdo acerca dos procedimentos definidos pela presente
Politica mediante assinatura de termo préprio, sendo submetidos anualmente ao Programa de
Treinamento adotado pela Sociedade, a fim de que sejam orientados sobre as rotinas a serem
observadas no desempenho dos processos descritos nesta Politica.

2.3. A presente Politica é adotada em relacdo aos clientes titular e co-titular (quando houver) da
aplicacao.

2.4. A obrigatoriedade de verificar a adequacédo do perfil do cliente ao produto/operac¢do ndo se aplica
guando:

(i) o cliente for investidor qualificado, nos termos da Resolucdo CVM 30/21, com excecdo das
pessoas naturais mencionadas no inciso IV do art. 11 e nos incisos Il e lll do art. 12, da referida
Resolucao;

(ii) o cliente for pessoa juridica de direito publico.



CAPITULO Il
DA ACEITACAO DE INVESTIDORES

3.1. O procedimento de aceitagdo de investidores consiste na coleta de informagbes visando a
identificacdo do cliente, sua situacdo financeira e do beneficidrio das operagdes praticadas,
colaborando ndo so para a definicdo do seu objetivo de investimento e perfil de risco, mas também
para evitar que a Sociedade seja utilizada para fins ilicitos.

SECAO|I
Formulario Cadastral

3.1.1. O Formuldrio Cadastral é composto, no minimo, pelas informacodes indicadas na Instru¢cao CVM
n2 617/2019 ou norma que a substitua. Compete ao responsavel pelo cliente a disponibilizacdo do
Formulario Cadastral antes do inicio de seu relacionamento com o mesmo.

3.1.2. O Formulario Cadastral deve ser devidamente preenchido e assinado pelo cliente. A seguir,
devera ser encaminhado, com as devidas declaragGes, ao responsavel pelo cliente, acompanhado da
documentacdo complementar pertinente.

3.1.3. Documentos e informag¢des apresentados fora dessas condigdes ou incompletos devem ser
rejeitados, sob o risco de comprometer a verdadeira identificacdo do cliente.

3.1.4. No caso de investidor menor de idade, ou em outras hipdteses em que hd a presenca de
responsavel legal, devera ser exigido o cadastramento do respectivo responsdvel legal. E importante
identificar o tipo de relacionamento ou parentesco com o titular da conta do procurador ou
responsavel legal.

3.1.5. No processo de cadastramento deverao ser identificadas as pessoas consideradas politicamente
expostas (Pessoas Politicamente Expostas - “PPE” ou “PEP”), conforme definicdo constante da
Instru¢do CVM n2 617/2019.

3.1.6. Para fins de supervisao dos dados de pessoas consideradas politicamente expostas é necessaria
a solicitacdo da Declaracdo do Imposto de Renda, em sua versdao completa e com o protocolo de envio
para a Receita Federal.

3.1.7. As informacgdes cadastrais dos clientes ativos devem ser atualizadas na forma e prazo definidos
na Politica de Prevencdo a Lavagem de Dinheiro e Financiamento ao Terrorismo adotada pela
Sociedade.

3.1.7.1. As alteragdes das informacgdes constantes do cadastro dependem de ordem escrita do cliente,
por meio fisico ou eletrénico (e-mail), acompanhadas dos respectivos comprovantes.



3.1.8. O cadastro de clientes mantido pela Sociedade deve permitir a identificacdo da data e do
conteldo de todas as alteragdes e atualiza¢Oes realizadas.

SECAO I
Processo de Know Your Client

3.2.1. Este se inicia no primeiro contato com o cliente e deve ser realizado sob a forma de uma due
diligence sobre o cliente, com o objetivo de conhecer detalhes da sua vida pessoal e profissional, dando
maior seguranca as informacdes apresentadas pelo cliente na ficha cadastral. Para tanto, o colaborador
responsavel pelo cliente providenciara o preenchimento do Formulario de Know Your Client.

3.2.2. O processo de due diligence deve ser feito pelo responsavel pelo cliente, antes do inicio de seu
relacionamento com o mesmo. Sem prejuizo, tais caracteristicas deverdo ser monitoradas durante
todo o relacionamento do cliente com a Sociedade, e ndo somente no seu inicio, devendo esta due
diligence ser atualizada em periodicidade definida pela Politica de Prevencdo a Lavagem de Dinheiro e
Financiamento ao Terrorismo adotada pela Sociedade.

3.2.3. Ap0ds o recebimento do Formulario Cadastral preenchido e assinado pelo cliente, bem como do
devido preenchimento do Formuldrio de Know Your Client, o responsavel pelo cliente encaminhara a
documentacao pertinente ao Diretor de Compliance e PLD.

3.2.4. Caso haja qualquer suspeita ou desconforto com relagao as informagdes analisadas para fins do
processo de cadastro, Know Your Client ou prevencdo a lavagem de dinheiro, a Diretoria devera ser
alertada, de modo que possa avaliar a pertinéncia da aceitacdo do cliente. Clientes classificados como
de alto risco, na forma da Politica de PLD, serdao automaticamente reportados a Diretoria.

3.2.5. Nao sera realizada visita aos clientes em sua residéncia, local de trabalho ou instalacoes
comerciais, salvo se as informacgdes obtidas através dos procedimentos pré-estabelecidos descritos
nesta Politica ndo sejam suficientes para a avaliagao da aceita¢ao ou ndo do cliente.

3.2.6. A avaliagdo quanto a aceitagao ou recusa do cliente sera realizada pela Diretoria da Sociedade,
cabendo ao Diretor de Compliance e PLD a decisdo final. Em caso de recusa, o cliente devera ser
informado que as informacdes por ele prestadas ndo foram aprovadas pelo Compliance da Sociedade.

CAPITULO IV
SUITABILITY

4.1. A Sociedade adota questionario cujo objetivo consiste na identificacdo e analise do Perfil de Risco
do Investidor, sendo composto por perguntas da seguinte natureza:

(i) o periodo que o cliente deseja manter os investimentos;
(ii) as preferéncias declaradas quanto a assung¢do de riscos;
(iii) as finalidades do investimento;



(iv) o valor das receitas regulares declaradas pelo cliente;

(v) o valor e os ativos que comp&em o patrimonio do cliente;

(vi) a necessidade futura de recursos declarada pelo cliente;

(vii) os tipos de produtos, servigos e operagdes com os quais tem familiaridade;

(viii) a natureza, volume e frequéncia das operagdes ja realizadas pelo cliente, bem como o periodo
gue tais operacdes foram realizadas;

(ix) a formacgao académica e a experiéncia profissional do cliente.

4.2. Para as questdes tratadas nos itens (iv), (v) e (viii), o colaborador podera considerar também as
informacgdes fornecidas pelo cliente na Ficha Cadastral.

4.3. O preenchimento do Questionario deve ser realizado pelo cliente, sendo este o Unico responsavel
pelas informacgdes prestadas.

4.4. Apos o preenchimento, o Questionario de Suitability deve ser coletado pelo colaborador
responsavel pelo cliente antes do primeiro investimento, a fim de que seja definido o Perfil de Risco
para o cliente, o qual deverad ser classificado de acordo com as diretrizes abaixo.

SECAO|I
Classificacdo do Perfil do Investidor

4.1.1. S3o atribuidas pontuagbes especificas as respostas fornecidas pelo cliente por meio do
Questionario de Suitability, a fim de definir o Perfil de Risco do Investidor, de acordo com a seguinte
classificacdo:

Pontuagdo de 27 - 47: CONSERVADOR: E esperada uma volatilidade de longo prazo baixa para esses
portfdlios. Portfélio tipico deste perfil mantém parcela significativa de seus recursos em titulos e
fundos indexados ao CDI e em instrumentos de renda fixa, podendo existir uma discreta exposi¢cao aos
fundos multimercado.

Pontuagdo de 48 - 68: MODERADO: E esperada uma volatilidade de longo prazo média-baixa para
esses portfdlios. Portfélio tipico deste perfil é composto por titulos e fundos indexados ao CDI,
instrumentos de renda fixa e fundos multimercado.

Pontuagdo de 69 - 89: ARROJADO: E esperada uma volatilidade de longo prazo média-alta para esses
portfdlios, sendo esta a faixa de volatilidade verificada em boa parte dos fundos multimercado
disponiveis para aplicacdo no mercado local. Portfélio tipico deste perfil é composto
preponderantemente por fundos multimercado e ja hd exposicdo considerdvel a agbes e demais
ativos de renda varidvel.



Pontuagdo de 90 — 108: AGRESSIVO: E esperada uma volatilidade de longo prazo alta para esses
portfélios. Um portfdlio tipico desse perfil mantém alocagao significativa (i.e., acima de 40%) em agdes
e demais ativos de renda variavel.

SECAO I
Classificacdao dos Produtos:

4.2.1. Para a classificacdo dos produtos analisados e recomendados pela Sociedade sao considerados
0s seguintes aspectos: (i) os riscos associados ao produto/operacdo e seus ativos subjacentes; (ii) o
perfil dos emissores e prestadores de servigos associados ao produto/operacdo; (iii) a existéncia de
garantias; (iv) os prazos de caréncia.

4.2.2. O investimento em produtos/operacdes complexas exige maiores conhecimentos por parte do
investidor, por apresentarem riscos maiores e/ou diversos em compara¢do com produtos tradicionais,
bem como dificuldade em se determinar seu valor, inclusive em razdo de sua baixa liquidez.

4.2.3. Dessa forma, a Sociedade considera a necessidade de maior experiéncia e conhecimento do
cliente, maior tolerancia ao risco e as oscilagdes do mercado e dos instrumentos financeiros, bem como
uma maior tolerancia aos prazos de investimento.

4.2.4. Os produtos caracterizados como “complexos” devem apresentar, cumulativamente, pelo
menos trés das caracteristicas indicadas abaixo:

(i) Auséncia de liquidez, barreiras complexas ou elevados encargos para saida;

(ii) Derivativos intrinsecos ao Produto de Investimento;

(iii) Incorporacdo de riscos e caracteristicas de dois ou mais instrumentos financeiros de diferentes
estruturas e naturezas sob a aparéncia de um instrumento financeiro Unico; e

(iv) Metodologia de precificacdo especifica que dificulte a avaliagdo do preco pelo investidor.

4.2.5. O publico-alvo a que se destina os fundos eventualmente investidos pelos clientes deve
considerar sempre a complexidade do produto e o Perfil de Risco do cliente. Neste caso, fica
estabelecido, desde ja, que produtos complexos devem ser recomendados apenas para clientes de
Perfil de Risco classificado como “AGRESSIVO”.

SECAO llI
Termo de Ciéncia de Desenquadramento

4.3.1. A verificacdo da adequacdo do Perfil de Risco do Investidor ao produto serd realizada a cada
operacao recomendada, sendo vedado a Sociedade recomendar operacdes (i) o Perfil de Risco do
cliente ndo seja adequado ao produto ou servico; (ii) ndo sejam obtidas as informac¢des que permitam
a identificacdo do Perfil de Risco do cliente, inclusive em virtude da recusa ao preenchimento do
Questionario de Suitability; ou (iii) as informacdes relativas ao Perfil de Risco do cliente ndo estejam
atualizadas.



SECAO IV
Atualizagao do Perfil do Investidor e Classificagao de Produtos

4.4.1. A Sociedade devera atualizar o Perfil de Risco do Investidor em prazo nao superior a 5 (cinco)
anos, de acordo com os critérios e a periodicidade utilizados para atualizagdo dos cadastros dos clientes
ativos. Para tanto, o responsavel pelo cliente entrara em contato com este na forma indicada abaixo,
envidando os melhores esforgos para a obtengao de todas as informagdes pertinentes.

4.4.2. Sem prejuizo do compromisso de atualizagdo das informag¢des que compdem o Perfil de Risco
do Investidor, os colaboradores devem sempre chamar a atengao do cliente quanto ao seu
compromisso constante do Formulario Cadastral de sempre comunicar, de imediato, quaisquer
alteragdes nos seus dados cadastrais.

4.4.3. No mesmo prazo maximo de 24 (vinte e quatro) meses, os produtos sob analise e recomendacao
deverdo ter a sua classificacdo atualizada.

CAPITULO V
COMUNICAGCAO COM O CLIENTE

5.1. A comunicagdo entre a Sociedade e o cliente serd realizada por e-mail, telefone ou em reunides
previamente agendadas.

5.2. A Sociedade deverd divulgar o perfil de risco do cliente obtido apds coleta das informacdes
mencionadas nesta Politica no prazo de 02 (dois) dias Uteis da sua identificacdo. Da mesma forma, o
eventual alerta sobre desenquadramento identificado entre o Perfil de Risco do Investidor e a operagao
pretendida sera enviado ao cliente em até 02 (dois) dias Uteis, sempre que for o caso.

CAPITULO VI
MANUTENCAO DE DOCUMENTOS

6.1. Todos os documentos e informacgdes relevantes para fins dos processos descritos nesta Politica
sdo arquivados, em meio eletrénico ou meio fisico, respectivamente nos servidores ou na sede da
Sociedade, pelo prazo minimo de 5 (cinco) anos.



